Vorsorgespezialist Privatkunden (m/w/d)
Volksbank Plochingen eG

Standort: Auf den Fildern
Kennziffer: MM113

Unser Klient, die Volksbank Plochingen eG, ist eine moderne und regional stark verwurzelte
Genossenschaftsbank. Das Versicherungsgeschaft ist seit vielen Jahren erfolgreich in der
Tochtergesellschaft Volksbank Plochingen Versicherungen GmbH gebtindelt - mit einem
klaren Fokus auf Qualitat, Kundenorientierung und nachhaltige Beratung.

Fur den weiteren Ausbau des Vorsorgegeschéafts suchen wir eine vertriebsstarke
Personlichkeit mit Versicherungsexpertise.

lhre Perspektive

In dieser Funktion sind Sie Spezialist fir Vorsorge- und Versicherungslosungen im
Privatkundensegment und arbeiten eng mit den Beratern der Bank zusammen.

Sie profitieren von einem etablierten und sehr gut funktionierenden System mit
gewachsenem Kundenbestand, klaren Strukturen und einem professionellen Umfeld.

lhre Aufgaben

Ganzheitliche Beratung von Privatkunden im Bereich Vorsorge (Leben & Sach)
Entwicklung individueller Versicherungslésungen entsprechend der Kundensituation
Aktiver Ausbau des Vorsorgegeschafts

Enge Zusammenarbeit mit den Privatkundenberatern der Bank

Impulsgeber fir vertriebliche Aktivitaten im Versicherungsbereich

Ihr Profil

Ausbildung als Versicherungsfachmann/-frau oder Versicherungskaufmann/-frau
Mehrjahrige Erfahrung im Versicherungsvertrieb, idealerweise im
Privatkundengeschaft

Erfahrung in der Zusammenarbeit mit Banken oder im Bankvertrieb von Vorteil
Ausgepragte Kundenorientierung und Kommunikationsstarke

Vertriebsstéarke, Eigeninitiative und Abschlussorientierung

Unser Klient bietet:

Ein seit 20 Jahren etabliertes Versicherungsgeschaft innerhalb einer eigenen GmbH
mit starkem, gewachsenem Kundenbestand

Zusammenarbeit ausschlieBlich mit qualifizierten Versicherungsspezialisten in einem
professionellen Umfeld

Tatigkeit als Mehrfachagent mit Zugang zu zahlreichen renommierten
Versicherungsgesellschaften

Attraktive und bankennahe Vergiitungsstruktur

Ein eingespieltes System mit klaren Prozessen, vorhandenem Bestand und
definiertem Geschéftsgebiet

Perspektivisch die Moglichkeit, sich auch im Gewerbekundengeschaft
weiterzuentwickeln

Wenn Sie lhre Vertriebskompetenz im Vorsorgebereich in einem starken, gewachsenen Umfeld
mit echten Entwicklungsperspektiven einbringen mochten, freuen wir uns auf einen ersten
vertraulichen Austausch mit lhnen.

Sie mochten das Vorsorgegeschaft aktiv mitgestalten?
Dann freue ich mich auf Ihre Bewerbung!

Michael Miiller

Personalberater
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